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บอรด์ไฟเขียวจ่ายปันผลเป็นเงินสด 0.19 บ./หุ้น 

ปักหมุดรายได้ปี 67 โต Double-Digit รุกเปดิตัวสินค้า Health and Wellness 

บมจ.ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร ์(TACC) ผลงานปี 66 มาตามนัด! กวาดรายได้รวม 1,715.68 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 11.67% กำไรสุทธิ 
221.69 ล้านบาท บอร์ดอนมุัติจ่ายปันผลเป็นเงินสด 0.19 บาท/หุ้น ขึน้ XD วันที ่

7 พฤษภาคม นี้ ฟากผู้บริหาร “ชัชชว ีวัฒนสุข”ปักหมุดปี 67 รุกเปิดตัวสินค้า Health and Wellness สร้าง New Growth 
ตั้งเป้ารายได้โต Double-Digit พร้อมเดินหน้าพัฒนาองค์กรมุ่งสู่การเติบโตอย่างยั่งยืนภายใต้หลัก ESG 

นายชัชชวี วัฒนสุข ประธานกรรมการบริหาร บริษัท ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร ์จำกัด (มหาชน) (TACC) เปิดเผยวา่ภาพรวมผลการดำเนินงานในปี 
2566 บริษัทฯมีรายได้รวม 1,715.68 ล้านบาท เพิ่มขึ้น 11.67% จากปีก่อนที่มีรายได้รวม 1,536.37 ล้านบาท และป ี
2566 มกีำไรสุทธิ 221.69 ล้านบาท โดยได้รับปัจจัยสนับสนุนจากการพฒันาสินค้าใหม่ออกสู่ตลาดรว่มกับ 7-Eleven ในฐานะ 
Key Strategic Partner และขยายฐานลูกค้าใหม่ทั้งในส่วนของ B2B และ B2C รองรับความต้องการของผู้บริโภค รวมถึงการ
บริหารจัดการต้นทุนได้อย่างมีประสิทธิภาพ 

“ในปี 2566 ยอดขายเครื่องดื่มเย็นในโถกด (Jet Spray) และเครื่องดื่ม Non-Coffee Menu ในมมุ 

All Cafe ของร้าน 7-Eleven ยังคงเติบโตอย่างแข็งแกร่ง ตามการขยายสาขาทั้งในและต่างประเทศ หลังเข้าไปรุกขยายสาขาในประเทศ
กัมพชูา และสปป.ลาว ซึ่งเราได้มีการพัฒนาสินค้าใหม่ๆ และทำแผนการตลาดร่วมกัน เพื่อกระตุ้นยอดขาย” 

โดยที่ประชุมคณะกรรมการบริษัทฯมีมตอินุมัติจ่ายปันผลสำหรับงวดผลการดำเนินงานในปี 2566 ในอัตรา 0.19 บาท/หุ้น กำหนดข้ึน
เครื่องหมาย XD ในวันท่ี 7 พฤษภาคม 2567 และจ่ายเงินปันผลในวันที่ 20 พฤษภาคม 2567 

สำหรับแผนการดำเนินงานในปี 2567 ถือเป็น “ปีแห่งการสร้างฐานของ New Growth จากนวตักรรมสินค้า Health and 
Wellness“ ต่อยอดธุรกิจเดิมที่มีความแข็งแกรง่ ผ่านความร่วมมอืพนัธมิตรควบคู่ไปกับการให้ความสำคัญกับการพัฒนาองค์กรอยา่งย่ังยนื 
(ESG) โดยตั้งเป้าหมายรายได้เติบโต 10% จากปีก่อน และมีแผนออกผลิตภณัฑ์เครื่องดื่มที่มีนวตักรรมด้านสุขภาพ และความเป็นอยู่ที่ดี 
(Health and Wellness) สอดรบัพฤติกรรมผู้บริโภคยุคใหม่ 

ทั้งนี้ TACC ยังคงมุ่งมั่นพัฒนาสินค้าร่วมกับ 7-Eleven ในฐานะ Key Strategic Partner ไม่ว่าเป็นเครื่องดื่มเย็นในโถกด 
(Jet Spray) และเครื่องดื่ม Non-Coffee Menu ในมุม All Cafe ทั้งรา้น 7-Eleven ในประเทศไทย ร้าน 7-
Eleven ในประเทศกัมพูชา และในสปป.ลาว ที่คาดวา่จะช่วยผลักดันรายได้ของบริษัทฯเติบโตตามเป้าหมายท่ีวางไว้ 

ในส่วนของธุรกิจ License Businessในปี 2567 บริษัทฯ จะมีคาแรคเตอรต์ัวใหม่ ต่อเนื่องจากปีที่ผา่นมา โดยปัจจุบัน License 
Business ของบริษทัฯ มีท้ังคาแรคเตอรต์่างประเทศ และคาแรคเตอร์ของไทย เช่น หมาจ๋า , Warbie Yama , Line 
Creators เป็นต้น หลังจากปีก่อนได้รับลิขสิทธิ์เปน็ตัวแทนดูแลลขิสิทธิ์ และทำการตลาดในประเทศไทย สำหรับ “Bellygom” หมีสี
ชมพสูุดคิวท์ตัวแรกจากประเทศเกาหลีเป็นระยะเวลา 4 ป ี

ประธานกรรมการบริหาร TACC กล่าวอกีว่า ในส่วนของ บริษัท เฮลธ์ อินสไปรด์ แพลนเนต จำกัด (HIP) ที่เปน็บริษทัย่อยนั้น ซึ่งมีแบ
รนด์ Bloss Natura ผลิตภัณฑเ์พื่อสุขภาพ ความงาม และอาหารเสริมชั้นนำที่ผลิตจากประเทศเกาหลี โดยคาดว่าแนวโน้มผลการ
ดำเนินงานในปี 2567 เริ่มมีทิศทางที่ดีข้ึนจากปีก่อน และมีแผนเปดิตัวสินค้าใหม่ เพ่ือกระตุ้นยอดขาย รับกระแส Health and 
Wellness ซึ่งถือเป็นเมกะเทรนดท์ี่กำลังมาแรงในขณะนี้ 

 

                                                                               


