
บมจ.ท.ีเอ.ซี.คอนซูเมอร ์(TACC) ภายใต้การบริหารของ "ชัชชวี วัฒนสุข" ประธานกรรมการบริหาร ถือเป็นหนึÉงใน

ผู้นําธุรกิจจดัหา ผลติ และจาํหน่ายเครืÉองดืÉมประเภทชา กาแฟ และสินค้าไลฟ์สไตลท์ีÉมีเอกลักษณแ์ละความ

แตกตา่งอย่างชดัเจน  

 

 
 
อีกทัÊงยังเป็น Key Strategic Partner พัฒนาสินคา้ร่วมกบั 7-Eleven ไม่ว่าเป็นเครืÉองดืÉมเยน็ในโถกด (Jet Spray) 

และเครืÉองดืÉม Non-Coffee Menu ในมมุ All Cafe ในร้าน 7-Eleven  

 
รวมไปถึงการพฒันาโปรดกัสร่์วมกบั รา้น Café Business แบรนดต์่างๆ  โดยมีการพฒันาเมนูพเิศษร่วมกนั เช่น Signature 

Menu และ Seasonal Menu 

 
รายได้นิวไฮต่อเนืÉอง 

เห็นไดจ้ากผลการดาํเนินงานยอ้นหลงัตัÊงแต่ปี 2564-2567 รายไดท้าํสถิติสงูสดุใหมต่่อเนืÉอง จาก 1,346.48 ลา้น

บาท  1,533.43 ลา้นบาท 1,727.44 ลา้นบาท  และ 1,970.87 ลา้นบาท ตามลาํดบั  

 



กาํไรปี 67 ทาํสถิติสูงสุดใหม่ 

ขณะทีÉกาํไรสทุธิตัÊงแต่ปี 2564-2567 อยู่ทีÉ 214.24 ลา้นบาท 235.15 ลา้นบาท 206.61 ลา้นบาท และ 247.29 ลา้นบาท 

ตามลาํดบั 

 
Q1/68 กาํไรพุ่ง 21.08% 

ผลการดาํเนินในไตรมาส 1/2568 เติบโตอย่างโดดเด่น ทัÊงในแง่ของรายไดแ้ละกาํไร โดยมีรายไดจ้ากการขายรวม 529.98 

ลา้นบาท เพิÉมขึ Êน 72.04 ลา้นบาท คิดเป็น 15.73% จากงวดเดียวกนัของปีก่อนมีรายไดร้วม 457.95 ลา้นบาท และมีกาํไร

สทุธิ 73.10 ลา้นบาท เพิÉมขึ Êน 12.73 ลา้นบาท คดิเป็น 21.08% จากงวดเดียวกนัของปีก่อนมีกาํไรสทุธิ 60.38 ลา้นบาท หรือ

คิดเป็นอตัรากาํไรสทุธิ 13.79% จากยอดขายกลุ่มธุรกิจ B2B Beverage (7-Eleven) และ B2C (Own brands) เติบโต

ต่อเนืÉอง   

 
รุกเพิÉมไลนผ์ลิตสนิค้าอัพรายได้ 

แผนการดาํเนินงานในปีนี Ê TACC ตัÊงเปา้หมายรายไดแ้ตะ 2,000 ลา้นบาท และเติบโตไม่นอ้ยกว่า 10% จากปีก่อน อีกทัÊงยงั

วางแผนระยะยาว 3 ปี (2568-2570) เพืÉอขยายไลนก์ารผลิตสินคา้ใหมี้ความหลากหลาย ตอบสนองผลิตภณัฑใ์หม่ๆ ทีÉบรษิัท

ฯคิดคน้ขึ Êนมา  

 
เล็งร่วมลงทุนโปรเจคใหมต่่อยอดธุรกิจ 

ส่วนความคืบหนา้แผนเขา้รว่มลงทนุในโปรเจคใหม่ บรษิัทฯยงัคงมองหาโอกาสทางธุรกิจใหม่ๆ เพืÉอต่อยอดธุรกจิ และเพืÉอชว่ย

สนบัสนนุผลการดาํเนินงานในช่วง 3 ปีขา้งหนา้ใหเ้ติบโตอยา่งแขง็แกรง่ และเป็นไปตามเปา้หมายรวมทัÊงเพืÉอสรา้งผลตอบแทน

ทีÉดีใหก้ับผูถื้อหุน้ 

 
พัฒนาสนิคา้ร่วมกับ Café Business 

นอกจากนี Ê ยงัไดพ้ฒันาโปรดกัสร์ว่มกบั รา้น Café Business แบรนดต์่างๆ  โดยมีการพฒันาเมนพูเิศษรว่มกนั เช่น Signature 

Menu และ Seasonal Menu เพืÉอกระตุน้ยอดขาย 

 
ตอบโจทยลู์กค้าทัÊงใน-ตปท. 

"TACC ใหค้วามสาํคญักบัการทาํใหธุ้รกจิเติบโตอย่างยัÉงยืน ธุรกิจหลกัตอ้งแข็งแกรง่ทกุปี แบรนดต์อ้งมฐีานลกูคา้ทีÉมัÉนคง 

สินคา้ของเราไมใ่ช่แค่ขายสินคา้เฉพาะในประเทศ แต่ยงัมีโอกาสขยายตลาดในตา่งประเทศ"   

 
ทีÉผ่านมา TACC กบั CPALL ไดมี้การพฒันาสินคา้เครืÉองดืÉมรว่มกนั เพืÉอตอบโจทยค์วามตอ้งการของลกูคา้ทัÊงในประเทศและ

ต่างประเทศ เพืÉอกระตุน้ยอดขายใหเ้ติบโตตามเป้าหมาย 

 
โบรกฯเชียร ์"ซืÊอ" เคาะเป้า 6 บ. 



บรษิัทหลกัทรพัย ์กรุงศรี จาํกดั (มหาชน) (KSS) ยงัคงแนะนาํ "ซื Êอ" หุน้ TACC ใหร้าคาเป้าหมายทีÉ 6 บาท จากการประเมินวา่ 

TACC จะสามารถรกัษาอตัราการจ่ายเงินปันผลในระดบัสงูทีÉ 96% (เช่นเดียวกบัปี 2567) ซึÉงจะส่งผลใหอ้ตัราผลตอบแทนจาก

เงินปันผลอยู่ทีÉ 10.9% ในปี 2568 

 
นอกจากนี Ê ยงัคาดการณว์่า TACC จะมีรายไดเ้ติบโต 10% ในปี 2568 คดิเป็น 2.1 พนัลา้นบาท โดยการเติบโตจะมาจากทัÊง

ยอดขายผ่านรา้นสะดวกซื Êอ 7-Eleven (93% ของยอดขายในปี 2567) และยอดขายจากแบรนดข์องตวัเอง (นํÊาเชืÉอมและชา – 

7% ของยอดขายในปี 2567) KSS ยงัคาดว่ากาํไรหลกัจะเติบโต 10% สอดคลอ้งกบัการเติบโตของยอดขาย 

 
เรียกได้ว่าหุน้ "เล็กพรกิขีÊหนู" ทีÉสร้างผลการดาํเนินงานไดอ้ย่างโดดเด่น และเติบโตอยา่งยัÉงยืน มีการจ่ายเงนิปันผล

ในระดับสูงและสมํÉาเสมอ ไมท่าํใหนั้กลงทนุผิดหวงั! 

TACC 

 


