
TACC กางแผนป� 67 ตั�งเป�ารายได้โต Double Digit รุกขยายฐานลูกค้า Health
and Wellness สร้าง New Growth เดินหน้าผลักดัน ESG หนุนองค์กรเติบโต
ยั�งยืน

มิติหุ้น  –  นายชัชชวี วัฒนสุข ประธานกรรมการบริหาร บริษัท ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร์ จํากัด (มหาชน) (TACC) ผู้จัดหา ผลิต และจัดจําหนา่ยเครื�องประเภทชา

กาแฟ และสินค้าไลฟ�สไตล์ เป�ดเผยว่า แผนการดําเนินงานใน ป� 2567 ถือเป�น “ป�แหง่การสร้างฐานของ New Growth จากนวัตกรรมสินค้า Health and
Wellness“ ต่อยอดธุรกิจเดิมที�มีความแข็งแกรง่ ผา่นความรว่มมือพันธมิตร ควบคู่ไปกับการให้ความสําคัญกับการพัฒนาองค์กรอยา่งยั�งยืน (ESG) โดยตั�งเป�า
หมายรายได้เติบโต 10% จากป�ก่อน และในป�นี�มีแผนออกผลิตภัณฑ์เครื�องดื�มที�มีนวัตกรรมด้านสุขภาพ และความเป�นอยูที่�ดี (Health and Wellness) สอดรับ
พฤติกรรมผู้บริโภคยุคใหมที่�ใสใ่จดูแลสุขภาพ

“เรายังคงมุง่มั�นในการพัฒนาสินค้าเครื�องดื�ม Core Menu และ New Menu รวมทั�งออกสินค้าใหมร่ว่มกันในฐานะ Key Strategic Partner ไมว่่าเป�นเครื�องดื�ม

เย็นในโถกด (Jet Spray) และเครื�องดื�ม Non Coffee Menu ใน All Cafe ทั�งร้าน7-Eleven ในประเทศไทย ร้าน7-Eleven ในประเทศกัมพูชา และในสาธารณรัฐ
ประชาธิปไตยประชาชนลาว (สปป.ลาว) ซึ�งคาดว่าจะเติบโตอยา่งต่อเนื�อง ตามการขยายตัวของ
7-Eleven”

สําหรับ License Businessในป� 2567 บริษัทฯ เตรียมเป�ดตัวคาแรคเตอร์ตัวใหม ่ซึ�งในครั�งนี�จะมาเป�นแก๊ง มั�นใจว่าจะได้รับการตอบรับจากผู้บริโภคอยา่งดีเยี�ยม

หลังจากในชว่งปลายป� 2566 ได้รับลิขสิทธิ�เป�นตัวแทนดูแลลิขสิทธิ� และทําการตลาดในประเทศไทย สําหรับ “Bellygom” หมีสีชมพูสุดคิวท์ตัวแรกจาก
ประเทศเกาหลี เป�นระยะเวลา 4 ป�

โดยป�จจุบัน License Business ของบริษัทฯ มีทั�งคาแรคเตอร์ต่างประเทศ และคาแรคเตอร์
ของไทย เชน่ หมาจ๋า ,  Warbie Yama , Line Creators เป�นต้น คาดว่าจะมีสว่นสําคัญในการผลักดันรายได้ในกลุ่มของธุรกิจ B2C ให้เติบโตได้เป�นอยา่งดี

ในสว่นของบริษัท เฮลธ์ อินสไปร์ด แพลนเนต จํากัด (HIP) ที�เป�นบริษัทยอ่ยนั�น ซึ�งมีแบรนด์ Bloss Natura ผลิตภัณฑ์เพื�อสุขภาพ ความงาม และอาหารเสริม

ชั�นนําที�ผลิตจากประเทศเกาหลี โดยคาดว่าแนวโน้มผลการดําเนินงานในป� 2567 เริ�มมีทิศทางที�ดีขึ�นจากป�ก่อน

“ในป�ที�ผา่นมาเราได้เข้าไปปรับโครงสร้างพื�นฐานทางธุรกิจ เพื�อเพิ�มขีดความสามารถในการแขง่ขัน ไมว่่าจะเป�นโครงสร้างของต้นทุน การเสริมทัพทีมการ
ตลาด และในป�นี�มีแผนจะเป�ดตัวสินค้าใหมที่�เกี�ยวข้องกับผลิตภัณฑ์อาหารเสริม และความงาม เพื�อกระตุ้นยอดขาย โดยตั�งเป�าหมายรายได้ให้เพิ�มขึ�นจากป�
ก่อน ทั�งในสว่นของชอ่งทางการจําหนา่ยออนไลน์ และออฟไลน์” ทั�งนี� บริษัทฯ ยังคงมองหาโอกาสในการรว่มทุน หรือ M&A เพื�อสร้างโอกาสการเติบโตให้กับ
ธุรกิจ อยา่งไรก็ตาม การดําเนินงานต่างๆ ต้องพิจารณาอยา่งรอบด้านในทุกมิติ เพื�อประโยชน์สูงสุดกับบริษัทฯ และผู้ถือหุ้น

ในสว่นของการลงทุนในป� 2567 ทางบริษัทฯ ทําการลงทุนอยา่งต่อเนื�องในโรงงานของบริษัทฯ ที�

อ.บ้านบึง จ.ชลบุรี เพื�อเพิ�มศักยภาพในการผลิตให้เกิดประสิทธิภาพสูงสุด โรงงานของบริษัทฯ ได้รับการรับรองมาตรฐานความปลอดภัยอาหาร (FSSC
22000) อยา่งต่อเนื�องเป�นป�ที� 4 อยูภ่ายในการยอมรับจาก (GFSI) โดยเป�นมาตรฐานที�ได้รับการยอมรับจากผู้ค้าปลีกในระดับนานาชาติ

ขณะเดียวกัน บริษัทฯ เดินหน้าและผลักดันการพัฒนาองค์กรอยา่งยั�งยืน โดยคํานึงถึง 3 ป�จจัยหลักคือ ด้านสิ�งแวดล้อม สังคม และธรรมาภิบาล (ESG) มีโปรเจค
เกี�ยวกับ ESG ที�บริษัทฯ ให้ความสําคัญ และอยูร่ะหว่างการดําเนินการ อาทิเชน่ บริษัทฯ ได้มีแผนดําเนินการติดตั�งโซล่าเซลล์ที�โรงงานของบริษัทฯ ซึ�งถือเป�น

พลังงานสะอาด และในอนาคตจะมีการขยายพื�นที�ในการติดตั�งให้เพิ�มขึ�นอีกด้วย นอกจากนี� พันธมิตรของบริษัทฯ ก็ได้มีการดําเนินการติดตั�งโซล่าเซลล์เชน่กัน

 

ติดตามช่องทางมิติหุน้เพื�อรบัข่าวสารตลาดทนุได้ตามลิงค์ด้านล่าง

Web : https://www.mitihoon.com/
Facebook : https://www.facebook.com/mitihoon
Youtube : https://www.youtube.com/@mitihoonofficial7770

Tiktok : www.tiktok.com/@mitihoon
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