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TACC โชวง์บปี 65 รายไดโ้ต 13.56% กาํไรสุทธิ 236.52 ลบ. 

ยอดขายทัÊงใน-ตปท.เตบิโตตอ่เนืÉอง หลงัโควิดคลีÉคลาย 

บอร์ดเคาะจ่ายปันผลเป็นเงินสด 0.19 บาท/หุ้น 

บมจ.ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร์ (TACC) โชวผ์ลงานปี 65 รายไดโ้ต 13.56% กาํไรสุทธิ 236.52 ลา้นบาท เพิÉมขึÊน 9.69% รบั

อานิสงส์ยอดขายทัÊงในประเทศ และต่างประเทศโตต่อเนืÉอง ธุรกิจ License Business ขยายตลาดไปยงัต่างประเทศ หลงั

โควิด-19 คลีÉคลาย หนุนการบริโภคกลบัมาคึกคกั บอร์ดอนุมติัจ่ายปันผลเป็นเงินสด 0.19 บาท/หุ้น กาํหนดขึÊน

เครืÉองหมาย XD วนัทีÉ 8 พฤษภาคม 2566 ปักหมุดปี 66 รายไดโ้ต 10% ลุยเสิร์ฟสินคา้ใหม่บุก 7-Eleven ทัÊงในไทย

และกมัพูชา เปิดเกมรุกขายผา่นแพลตฟอร์มออนไลน์ โดยวางเป้าเติบโตในส่วนนีÊอีก 5-10% ของยอดขายรวม 

นายชัชชว ีวฒันสุข ประธานกรรมการบริหาร บริษทั ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร์ จาํกดั (มหาชน) (TACC) เปิดเผยว่า ในปี 2565 

บริษทัฯมีรายไดร้วม 1,536.37 ลา้นบาท เพิÉมขึÊน 13.56% จากปีก่อนทีÉมีรายไดร้วม 1,352.91 ลา้นบาท โดยไดรั้บ

ปัจจยัหนุนจากการขยายฐานลูกคา้และสินคา้ใหม่ หลงัสถานการณ์แพร่ระบาดไวรัสโควิด-19 คลีÉคลาย และเศรษฐกิจฟืÊ นตวั 

ส่งผลให้การบริโภคกลบัมาคึกคกั สนบัสนุนยอดขายสินคา้ 7-Eleven ทัÊงในประเทศไทย และในประเทศกมัพูชา รวมทัÊง 

ธุรกิจ License Business มีการขยายตลาดไปยงัต่างประเทศ อีกทัÊงการบริหารจดัการตน้ทุนอยา่งมีประสิทธิภาพ ทาํให้

ในปี 2565 มีกาํไรสุทธิ 236.52 ลา้นบาท เพิÉมขึÊน 9.69% จากปีก่อนมีกาํไรสุทธิ 215.62 ลา้นบาท 

โดยทีÉประชุมคณะกรรมการบริษทัฯ มีมติอนุมตัิจ่ายปันผลสาํหรับงวดผลการดาํเนินงานในปี 2565 ในอตัรา 0.19 บาท/

หุ้น กาํหนดขึÊนเครืÉองหมาย XD ในวนัทีÉ 8 พฤษภาคม 2566 และจ่ายเงินปันผลในวนัทีÉ 23 พฤษภาคม 2566 

สาํหรับแผนการดาํเนินงานในปี 2566 ถือเป็น “ปีแห่งการลงทุนสู่ทศวรรษใหม่” (Invest for the next decade) โดย

บริษทัฯ ตัÊงเป้ารายไดเ้ติบโต 10% จากปีก่อน โดยในส่วนของกลุ่มธุรกิจ B2B (7-Eleven) บริษทัฯยงัคงมุง่มัÉนพฒันา

สินคา้ Core Menu และ New Menu รวมทัÊงออกสินคา้ใหม่ร่วมกนัในฐานะ Key Strategic Partner ไม่ว่าเป็น

เครืÉองดืÉมเยน็ในโถกด (Jet Spray) และ เครืÉองดืÉม Non Coffee Menu ใน All Café ทัÊงในประเทศไทย และ 7-

Eleven ในประเทศกมัพูชา 

ส่วนกลุ่มธุรกิจ B2C (Non 7-Eleven) บริษทัฯ พร้อมเดินหนา้ขยาย Brand TRIVA (ทรีว่า) ไซรัปผลไมเ้ขม้ขน้จาก

ธรรมชาติ ทัÊงในประเทศและต่างประเทศ เพืÉอตอบสนองความตอ้งการ และสร้างความแตกต่างให้กบัผูป้ระกอบการ ร้านคา้ 

คาเฟ่ (Total solution service offering) และสําหรับลูกคา้ทัÉวไป โดยเป็นสินคา้ทีÉต่อยอดการเจริญเติบโตของ TACC 

ในกลุ่ม B2C 



นอกจากนีÊ  บริษทัฯ ยงัโตตามการขยายสาขาของ Lotus’s ทัÊงในส่วนของ Lotus’s Hyper และ Lotus’s go fresh และ

การร่วมมือกบั BON Café ในการพฒันาเครืÉองดืÉม เพืÉอขยายฐานลูกคา้ในกลุ่มต่างๆ และรุกเขา้ตลาดเมลด็กาแฟ ในส่วน

ของธุรกิจ License Business บริษทัฯมีเป้าหมายทีÉจะเป็น One-Stop-Service และขยายตลาดไปยงัประเทศ สิงคโปร์ 

มาเลเซีย เวียดนาม ในกลุ่มเอเซียตะวนัออกเฉียงใต ้

อีกทัÊง บริษทัฯไดเ้ตรียมขยายช่องทาง Online เพืÉอขยาย Product Portfolio ตัÊงเป้าหมาย 5-10% ทัÊงในส่วนของการ

ขายในประเทศ และต่างประเทศ โดยการเพิÉมยอดขายจากลูกคา้รายเดิม การเสนอสินคา้ใหม่ๆ และพฒันาสินคา้ร่วมกนั 

ประธานกรรมการบริหาร TACC กล่าวอกีว่า ปี 2566 ถือเป็นปีทีÉสาํคญัของ บริษทัฯ ซึÉงเป็นปีทีÉมุง่สู่ทศวรรษทีÉ 3 หรือ กา้ว

สู่ปีทีÉ 21 โดยพร้อมขบัเคลืÉอนธุรกิจสู่อนาคตทีÉย ัÉงยืน จะมีในส่วนของแผนการเขา้ซืÊอกิจการ (M&A) หรือการเป็นพนัธมิตร

ร่วมลงทุน (JV) ซึÉ ง TACC ยงัคงมองหาบริษทัทีÉมีศกัยภาพ เพืÉอเขา้ร่วมลงทุนเพิÉมศกัยภาพการเติบโตในอนาคต เพืÉอการ

เติบโตทีÉแขง็แกร่งและย ัÉงยนื สร้างผลตอบแทนทีÉดีให้กบัผูถื้อหุ้น 

 


