
TACC เป�ดแผนป� 66 รุกธุรกิจกลุ่ม B2B และ
B2C ดันรายได้โต 10% พร้อมลุย M&A – JV
เสริมแกร่ง
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นายชชัชวี  วฒันสขุ ประธานกรรมการบรหิาร บรษิทั ท.ีเอ.ซี.คอนซูเมอร์ จาํกดั

(มหาชน) (TACC) เปิดเผยวา่ แผนการดาํเนินงานและยทุธศาสตร์ในปี 2566 เป็น “ปี

แหง่การลงทนุสูท่ศวรรษใหม”่ (Invest for the next decade) โดยต ั�งเป้ารายได้

เตบิโตตอ่เนื�อง 10% จากปีกอ่น ซึ�งในสว่นของกลุม่ธรุกจิ B2B (7-Eleven) บรษิทัฯ

ยงัคงมุง่ม ั�นพฒันาสนิคา้ Core Menu และ New Menu รวมท ั�งออกสนิคา้ใหมร่ว่มกนั

ในฐานะ Key Strategic Partner ไมว่า่เป็นเครื�องดื�มเย็นในโถกด (Jet Spray) และ

เครื�องดื�ม Non Coffee Menu ใน All Café  ท ั�งในประเทศไทย และ 7-Eleven ใน

ประเทศกมัพูชา ในชว่งที�ผา่นมาไดร้บัผลตอบรบัเป็นอยา่งด ีมกีารขยายสาขา และ

เตบิโตอยา่งกา้วกระโดด
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สาํหรบักลุม่ธรุกจิ B2C (Non 7-Eleven) บรษิทัฯ พรอ้มเดนิหน้าขยาย Brand

TRIVA (ทรีวา่) ไซรปัผลไมเ้ขม้ขน้จากธรรมชาต ิท ั�งในประเทศและตา่งประเทศ เพื�อ

ตอบสนองความตอ้งการ และสรา้งความแตกตา่งใหก้บัผูป้ระกอบการ รา้นคา้ คาเฟ่

(Total solution service offering) และสาํหรบัลูกคา้ท ั�วไป โดยเป็นสนิคา้ที�ตอ่ยอด

การเจรญิเตบิโตของ TACC  ในกลุม่ B2C อกีสว่นคอืเตบิโตตามการขยายสาขาของ

Lotus’s ท ั�งในสว่นของ Lotus’s Hyper และ Lotus’s go fresh  และการรว่มมอืกบั

BON Café ในการพฒันาเครื�องดื�ม เพื�อขยายฐานลูกคา้ในกลุม่ตา่ง ๆ และรุกตลาดเขา้

ตลาดเมล็ดกาแฟ  นอกจากนี� ในสว่นของธรุกจิ License Business มเีป้าหมายที�จะ

เป็น One-Stop-Service และขยายตลาดไปยงัประเทศ สงิคโปร์ มาเลเซีย เวียดนาม

ในกลุม่เอเซียตะวนัออกเฉียงใต้

“สาํหรบัปีนี�ถอืเป็นปีที�สาํคญัของ TACC ซึ�งเป็นปีที�มุง่สูท่ศวรรษที� 3 หรือ กา้วสูปี่ที� 21

โดยพรอ้มขบัเคลื�อนธรุกจิสูอ่นาคตที�ย ั�งยนื เพื�อเป็นการตอกยํ�าใหเ้ห็นถงึศกัยภาพความ

แข็งแกรง่ในการเป็นบรษิทัฯช ั�นนํา ที�เชี�ยวชาญในการสรา้งสรรคเ์ครื�องดื�ม และสนิคา้

ไลฟ์สไตล์ และถอืวา่เป็น “ปีแหง่การลงทนุสูท่ศวรรษใหม”่ (Invest for the next

decade) เริ�มจากในสว่นของแผนการเขา้ซื�อกจิการ (M&A) หรือการเป็นพนัธมติร

รว่มลงทนุ (JV) เรายงัคงมองหาบรษิทัที�มศีกัยภาพ เพื�อเขา้รว่มลงทนุ โดยเรา Focus

ธรุกจิ Health and Wellness ที�จะสามารถสรา้งการเตบิโต และตอ่ยอดใหก้บัทางบริ

ษทัฯได ้เพื�อการเตบิโตที�แข็งแกรง่ และม ั�นคงในอนาคต”

สาํหรบัโรงงานบา้นบงึของบรษิทัฯ จะมกีารขยายไลน์การผลติเพิ�มเตมิ 20-30% และ

การสรา้ง คลงัสนิคา้ที�มปีระสทิธภิาพสงู เพื�อใหก้ารดาํเนินงานเกดิประสทิธภิาพสงูสดุใน

การรองรบักลุม่ธรุกจิ B2B และ B2C ที�จะเตบิโตในอนาคต โดยโรงงานบา้นบงึไดร้บั

การรบัรองระบบการจดัการความปลอดภยัอาหาร (Food Safety System

Certification: FSSC 22000) ซึ�งเป็นมาตรฐานสากลระดบัโลก และลา่สดุยงัไดร้บั

การรบัรองการผลติสนิคา้ที�มเีครื�องหมายฮาลาล

นายชชัชวี กลา่วอกีวา่ บรษิทัฯ เตรียมขยายชอ่งทาง Online  เพื�อขยาย Product

Portfolio ต ั�งเป้าหมาย 5-10% ท ั�งในสว่นของการขายในประเทศ และตา่งประเทศ โดย

การเพิ�มยอดขายจากลูกคา้รายเดมิ การเสนอสนิคา้ใหม่ๆ  และพฒันาสนิคา้รว่มกนั
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