
 

TACC คุมตน้ทุนดนักาํไรพุ่ง ปันผล 0.17 บาท/หุน้ 

เผยแพร่: 15 ส.ค. 2565 11:12   ปรับปรุง: 15 ส.ค. 2565 11:12   โดย: ผูจ้ดัการออนไลน์ 

 

ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร์ โชว์ผลงานครึงแรกปี 2565 กําไรสุทธิแตะ 128.55 ล้านบาท หรือเพมิขนึ 27.80% เทียบช่วงเดียวกันของปีก่อน 

รับผลดีจากช่วง High Season หน้าร้อน และได้รับแรงหนุนจากบริโภคในประเทศฟืนตัวหลังเปิดประเทศเต็มรูปแบบ หนุนยอดขายโต 

พร้อมออกเครืองดืมรสชาติใหม่ ผลตอบรับคึก ขณะทีบอร์ดอนุมัติจ่ายปันผลระหว่างกาลอตัรา 0.17 บาท/หุ้น 

 

นายชชัชวี วฒันสุข ประธานกรรมการบริหาร บริษทั ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร์ จาํกดั (มหาชน) (TACC) เปิดเผยว่า ผลการดาํเนินงานของบริษทัฯ 

ในงวด 6 เดือนแรกของปี 2565 มีรายไดร้วม 728.46 ลา้นบาท เพมิขึน 6.51% เทียบกบังวดเดียวกนัของปีก่อนมีรายไดร้วมเท่ากบั 



 
683.94 ลน้บาท และมีกาํไรสุทธิ 128.55 ลา้นบาท เพมิขนึ 27.80% เทียบงวดเดียวกนัของปีก่อน 

 

โดยไดรั้บปัจจยัหนุนจากยอดขายทีฟืนตวัจากนโยบายเปิดประเทศอยา่งเป็นทางการ ทาํให้กาํลงัซือผูบ้ริโภคมีการฟืนตวั 

ผูบ้ริโภคกลบัมาใชจ้่ายมากขึน และเป็นช่วง High Season หนา้ร้อน ทาํให้ยอดขายเครืองดืมเติบโตไดดี้ รวมถึงบริษทัฯ 

ไดอ้อกสินคา้ใหม่อยา่งต่อเนืองในทุกพนัธมิตร ซึงผลตอบรับออกมาดีตามทีคาดการณ์ไว ้

 

ขณะเดียวกนั บริษัทฯ มีการเจริญเติบโตจากกลุ่มลูกค้า B2C หลงัจากได้ทยอยขยายสินค้าเข้าไปในกลุ่ม Lotus’s ทงัในส่วน 

Lotus’s Hyper Market fresh ซึงปัจจุบันได้ส่งเครืองดืมเข้าใน Food Court และ Lotus’s go fresh 
ในส่วนของ Jungle Café ซึงปัจจุบันได้ส่งเครืองดืมชามะนาว และชาไทย 
สาํหรับธุรกิจ License Business ในช่วง 6 เดือนแรกของปีนีเริมเห็นการฟืนตวัอยา่งต่อเนือง 

ซึงบริษทัเอกชนไดมี้การจดักิจกรรมต่างๆ รวมถึงมีการจดัโปรโมชนั และออกสินคา้พรีเมียมมากขึนกว่าช่วงทีผ่านมา โดยบริษทัฯ 

ยงัมองเห็นโอกาสในการเติบโตในครึงหลงัของปีนี จากสัญญาณการฟืนตวัของเศรษฐกิจ และการใชจ้่ายของผูบ้ริโภคมีทิศทางทีดีขึนตอ่เนือง 

ทงันี ทีประชุมคณะกรรมการบริษัทฯ ครังที 3/2565 ได้มีมติอนุมัติจ่ายเงนิปันผลระหว่างกาลให้ผู้ถือหุ้นเป็นเงินสด ในอัตราหุ้นละ 

0.17 บาท รวมเป็นเงินปันผลทังสิน 103.36 ล้านบาท และกําหนดรายชือผู้ถือหุ้นทีมีสิทธิได้รับเงนิปันผล (Record Date) 
ในวันที 26 สิงหาคม 2565 และกําหนดจ่ายเงินปันผลวันที 9 กันยายน 2565 
 
นายชัชชวี กล่าวอีกว่าภาพรวมของการดําเนินธุรกิจในครึงปีหลังยงัคงเน้นกลยุทธ์การควบคุมต้นทุนและค่าใช้จ่ายอย่างมีประสิทธิภาพ 

และคาดว่ารายได้จะยังคงเติบโตได้ดีจากในส่วนของกลุ่มสินค้าในปัจจุบัน (Existing Portfolio) และการออกสินค้าใหม่ (New 
Products) เพือเป็นการกระตุ้นยอดขายร่วมกับพนัธมิตรหลักทางธุรกิจ จึงส่งผลทําให้ยอดขายของบริษทัฯ 

สามารถเติบโตตามพนัธมิตรทางการค้า ในฐานะ Key Strategic Partner 
ซึงคาดว่าจะสนับสนุนรายได้ในปีนีเติบโตเป็นไปตามเป้าหมายทีวางไว้ รวมถึงยังได้แรงหนุนจากยอดขายของกลุ่ม B2C และ License 
Business เข้ามาเสริม ช่วยผลักดันธุรกิจเติบโตอย่างแข็งแกร่งและยังยืนในอนาคต 

 


