
 

นิวส์มอนิเตอร์ 

TACC โตไดต้่อเนืÉอง ครึÉ งปีแรก รายได-้กาํไร เพิÉมขึÊน 

บอร์ดไฟเขียวจ่ายปันผลระหวา่งกาล 0.17 บาท/หุ้น 
วนัทีÉ 15 สิงหาคม 2565 - 18:08 น. 

 

 
นายชชัชวี วฒันสุข ประธานกรรมการบริหาร บริษทั ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร์ จาํกดั (มหาชน) (TACC) เปิดเผยวา่ ผลการดาํเนินงาน

ของบริษทัในงวด 6 เดือนแรกของปี 2565 มีรายไดร้วม 728.46 ลา้นบาท เพิÉมขึÊน 6.51% เทียบกบังวดเดียวกนัของปี

ก่อนมีรายไดร้วมเท่ากบั 683.94 ลน้บาท และมีกาํไรสุทธิ 128.55 ลา้นบาท เพิÉมขึÊน 27.80% เทียบงวดเดียวกนัของปี

ก่อน 

ทัÊงนีÊ  ไดรั้บปัจจยัหนุนจากยอดขายทีÉฟืÊ นตวัจากนโยบายเปิดประเทศอย่างเป็นทางการ ทาํให้กาํลงัซืÊอผูบ้ริโภคมีการฟืÊ นตวั ผูบ้ริโภค

กลบัมาใชจ่้ายมากขึÊน และเป็นช่วง High Season หนา้ร้อน ทาํให้ยอดขายเครืÉองดืÉมเติบโตไดดี้ รวมถึงบริษทัไดอ้อกสินคา้

ใหม่อย่างต่อเนืÉองในทุกพนัธมิตร ซึÉงผลตอบรับออกมาดีตามทีÉคาดการณ์ไว ้



ขณะเดียวกนั บริษทัมีการเจริญเติบโตจากกลุ่มลูกคา้ B2C หลงัจากไดท้ยอยขยายสินคา้เขา้ไปในกลุ่ม Lotus’s ทัÊงในส่วน 

Lotus’s Hyper Market fresh ซึÉ งปัจจุบนัไดส่้งเครืÉองดืÉมเขา้ใน Food Court และ Lotus’s go fresh 
ในส่วนของ Jungle Cafe’ ซึÉ งปัจจุบนัไดส่้งเครืÉองดืÉมชามะนาว และชาไทย 

สาํหรับธุรกิจ License Business ในช่วง 6 เดือนแรกของปีนีÊ  เริÉมเห็นการฟืÊ นตวัอยา่งตอ่เนืÉอง ซึÉ งบริษทัเอกชนไดมี้การ

จดักิจกรรมต่างๆ รวมถึงมีการจดัโปรโมชัÉน และออกสินคา้พรีเมียมมากขึÊนกว่าช่วงทีÉผา่นมา โดยบริษทัยงัมองเห็นโอกาสในการ

เติบโตในครึÉ งหลงัของปีนีÊ  จากสัญญาณการฟืÊ นตวัของเศรษฐกิจ และการใชจ่้ายของผูบ้ริโภคมีทิศทางทีÉดีขึÊนต่อเนืÉอง 

ทัÊงนีÊ  ทีÉประชุมคณะกรรมการบริษทั ครัÊ งทีÉ 3/2565 ไดมี้มติอนุมติัจ่ายเงินปันผลระหว่างกาลให้กบัผูถื้อหุ้นเป็นเงินสด ในอตัรา

หุ้นละ 0.17 บาท รวมเป็นเงินปันผลทัÊงสิÊน 103.36 ลา้นบาท และกาํหนดรายชืÉอผูถื้อหุ้นทีÉมีสิทธิไดรั้บเงินปันผล 

(Record Date) ในวนัทีÉ 26 สิงหาคม 2565 และกาํหนดจ่ายเงินปันผลวนัทีÉ 9 กนัยายน 2565 

ประธานกรรมการบริหาร TACC กล่าวถึงภาพรวมของการดาํเนินธุรกิจในครึÉ งปีหลงัของปีนีÊว่า ยงัคงเนน้กลยุทธ์การควบคุม

ตน้ทุนและค่าใชจ่้ายอยา่งมีประสิทธิภาพ และคาดว่ารายไดจ้ะยงัคงเติบโตไดด้ี จากในส่วนของกลุ่มสินคา้ในปัจจุบนั (Existing 
Portfolio) และการออกสินคา้ใหม่ (New Products) เพืÉอเป็นการกระตุน้ยอดขายร่วมกบัพนัธมิตรหลกัทางธุรกิจ จึง

ส่งผลทาํให้ยอดขายของบริษทัสามารถเติบโตตามพนัธมิตรทางการคา้ ในฐานะ Key Strategic Partner คาดว่าจะ

สนบัสนุนรายไดใ้นปีนีÊ เติบโตเป็นไปตามเป้าหมายทีÉวางไว ้รวมถึงยงัไดแ้รงหนุนจากยอดขายของกลุ่ม B2C และ License 
Business เขา้มาเสริม ช่วยผลกัดนัธุรกิจเติบโตอย่างแขง็แกร่งและยัÉงยนืในอนาคต 

 


