
 

นิวส์มอนิเตอร์ 

TACC ปักหมุด’ 65 รายได้โต 10-15% 

ยอดขายฟื้น อานิสงส์คลายกังวลโควิด ลุยขยายสาขา 
Non 7-Eleven 
วันท่ี 14 กุมภาพันธ์ 2565 - 15:10 น. 

 
นายชัชชวี วฒันสุข ประธานกรรมการบริหาร บริษัท ที.เอ.ซี.คอนซูเมอร์ จำกัด (มหาชน) (TACC) เปิดเผยวา่ แผนการดำเนินงาน
ในปี 2565 บริษัทฯตั้งเป้าหมายรายได้เติบโต 10-15% เทียบกับปีที่ผ่านมา โดยได้รับปัจจัยหนุนจากสถานการณ์การแพร่
ระบาดไวรัสโควดิ-19 เริ่มคลายกังวลในทิศทางที่ดีขึ้น หลังประชาชนฉีดวคัซีนเพื่อสร้างภูมิคุ้มกันหมู่ ทำให้การบริโภคเริ่มกลับมา
ฟื้นตวั และมาตรการผ่อนคลายตามสถานการณ์โรคโควิด-19 จากรัฐบาล รวมถึงบริษัทฯมีแผนส่งสินค้าเคร่ืองด่ืมใหม่เข้าทำตลาด
ใน 7-Eleven และ Non 7-Eleven อย่างต่อเนื่องเพื่อตอบสนองความต้องการคู่ค้าและผู้บริโภค กระตุ้นยอดขายเพิ่มมาก
ข้ึน 



“ภาพรวมกลุ่มธุรกิจ 7-Eleven ในช่วงที่ผ่านมามีการเติบโต ซึ่งบริษัทฯในฐานะ Key Strategic Partner ไดร้ับ
โอกาสที่ดีเสมอมาในการพัฒนาสินค้าและทำการตลาดร่วมกัน ไม่ว่าจะเป็นสินค้าเครื่องด่ืมเย็นในโถกด (Jet Spray) หรือ
สินค้าใน All Cafe’ ในการผลักดันสินค้าปัจจุบัน ผา่นการทำโปรโมช่ันต่อเนื่องทั้งปี และสินค้าใหม่” 

ส่วนการขยายลูกค้าใหม่ในกลุ่ม Non 7-Eleven ล่าสุดได้ทยอยขยายสินค้าเข้าไปในกลุ่ม Lotus’s ทั้งใน Lotus 
Hypermarket ในรูปแบบของ Food Court ปัจจุบันมีจำนวน 45 สาขา และมีเป้าขยาย 200 สาขา ภายในปี 
2565 ส่วนใน Lotus’ go fresh ที่ส่งเคร่ืองดื่มเข้า Jungle Caf? ปัจจุบันมีจำนวน 1,400 สาขา และมีเป้าขยาย 
1,700 สาขา ภายในปี 2565 และเพิ่มโอกาสในการขยายเมนูหลัก (Signature Menu) อื่นเพิ่มเติม จากปัจจุบันขาย
อยู ่
2 เมนู 

ขณะที่ผลิตภัณฑ์กัญชง-กัญชา คาดเห็นความชัดเจนทั้งในแง่ของกฎหมายและการพัฒนา Product ในการส่งสินค้าใหม่เข้าสู่
ตลาด รองรับความต้องการของผู้บริโภคในปีนี้ และเป็นไปตามกฎหมายที่กำหนด เพื่อเจาะตลาดทั้งในกลุ่มของธุรกิจ 7-Eleven 
และ Non 7-Eleven 

ประธานกรรมการบริหาร TACC กล่าวอีกวา่ บริษัทฯยังคงมองหาโอกาสในการขยายธุรกิจร่วมกับพันธมิตรเพื่อต่อยอดธุรกิจ 
และผลักดันผลการดำเนินเตบิโตอย่างแข็งแกร่งและยั่งยืน ซึ่งในช่วงที่ผ่านมาได้มีการเจรจาหลากหลายรูปแบบทั้งที่เป็น M&A 
และ JV ในหลายโปรเจค แต่ยังไม่ได้ข้อสรุป เนื่องจากต้องพิจารณาอย่างรอบคอบ เพื่อประโยชนส์ูงสุดผู้ถือหุ้น 
 


