
TACC จับมือ CPALL จรดปากกาเซ็นสัญญา สง่
เครื�องดื�มขายรา้น 7-Eleven ยาว 3 ป�
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TACC จับมือ CPALL พันธมิตรรายใหญเ่ซ็นสัญญาซื�อขายสินค้า (Exclusive Contract) อยา่งต่อเนื�อง
ระยะยาว 3 ป� เพื�อจําหนา่ยสินค้าประเภทเครื�องดื�ม สง่ตรงเข้าร้าน 7- Eleven พร้อมชว่ยกําหนดแผน
ธุรกิจ พัฒนาสินค้าใหมร่ว่มกัน สร้างความเชื�อมั�นให้กับคู่ค้า ผู้ถือหุ้น และนักลงทุน ด้าน"ชัชชวี วัฒน
สุข"มั�นใจจะได้รับการสนับสนุนจากคู่ค้าในระยะยาว ผลักดันให้ยอดขายเติบโตอยา่งแข็งแกรง่

นายชชัชวี วัฒนสุข ประธานกรรมการบริหาร บริษัท ที.เอ.ซี. คอนซูเมอร์ จํากัด (มหาชน) หรือ TACC เป�ด
เผยว่าบริษัทฯได้เซ็นสัญญาซื�อขายรว่มธุรกิจ กับบริษัท ซีพี ออลล์ จํากัด (มหาชน) หรือ CPALL เพื�อสร้าง
ความเชื�อมั�นในการดําเนินธุรกิจระหว่างกัน โดยเป�นสัญญาซื�อขายสินค้า (Exclusive Contract) ประเภท
เครื�องดื�มเข้าไปจําหนา่ยในร้าน 7-Eleven มีระยะเวลาแหง่ สัญญา 3 ป�

ในป�จจุบัน TACC และ CPALL ยงัคงดําเนินการซื�อขายระหว่างกันตามปกติ นอกเหนือจากการซื�อขาย
สินค้าระหว่างกันแล้ว TACC จะทํางานกับพันธมิตรอยา่งใกล้ชิด มีการแลกเปลี�ยนแนวคิดรวมถึงรว่มกันใน
การกําหนดแผนธุรกิจรว่มกัน พัฒนาสินค้า และออกแบบบรรจุภัณฑ์ที�ตอบสนองต่อโจทย์ของลูกค้าและ
สถานการณ์ทางการตลาดได้อยา่งรวดเร็วและมีประสิทธิภาพ
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ขา่วที�เกี�ยวข้อง

โดยจะเห็นได้จากการที� TACC เป�นหนึ�งในผู้จัดจําหนา่ยที�ดําเนินงานรว่มกับ 7-Eleven ภายใต้ความเป�น
พันธมิตรทางธุรกิจต่อกัน (Key Strategic Partner) สง่ผลทําให้บริษัทฯ ได้รับโอกาสในการพัฒนาสินค้า
ใหม่ๆ  จากลูกค้า รวมไปถึงการนําเสนอผลิตภัณฑ์ใหม่ๆ  ให้ลูกค้าพิจารณาอยา่งต่อเนื�อง ทําให้ยอดขายขอ
งบริษัทฯ เติบโตมาโดยตลอด

"การเซ็นสัญญาในครั�งนี� เป�นการสร้างความเชื�อมั�นในการดําเนินธุรกิจของทั�งสองฝ�าย และที�ผา่นมาต้อง
ขอขอบคุณทาง CPALL ที�ให้การสนับสนุนเป�นอยา่งดีมาโดยตลอด ซึ�งมั�นใจว่าจะมีการรว่มธุรกิจกันต่อไป
ในระยะยาว นอกเหนือจากนี�ยังเป�นป�จจัยสําคัญคือก่อให้เกิดความเชื�อมั�นจากผู้ถือหุ้นและนักลงทุนอีก
ด้วย"

นายชชัชวี กล่าวต่อถึงภาพรวมการดําเนินธุรกิจของ TACC ชว่งโค้งสุดท้ายของป�นี�นา่จะมีทิศทางที�ดีต่อ
เนื�องจาก เพราะเป�นชว่งไฮซีซั�นของธุรกิจ และทําให้มั�นใจว่ารายได้ในป�นี� นา่จะเติบโต 15% ตามเป�า
หมายที�
วางไว้

สําหรับป� 2562 บริษัทฯได้พัฒนาสินค้าใหม ่ได้แก่ เครื�องดื�ม รสสตรอว์เบอร์รี� คุกกี� แอนด์ ครีม, เครื�องดื�ม
ราสเบอร์รี�โรส, อัญชนัน�าผึ�งมะนาว, มะมว่งโยเกิร์ตป�� น, น�าฝรั�งชมพู และเครื�องดื�มตามฤดูกาล ได้แก่ ชา
นมบุก เครื�องดื�ม Salted Egg Series เครื�องดื�ม Unicorn Milky เป�นต้น

นอกจากนี� ธุรกิจคาแเรคเตอร์จากกลุ่ม San-X ถือเป�นอีกธุรกิจที�จะชว่ยผลักดันรายได้ และกําไรอยา่งมีนัย
สําคัญ โดยได้เป�ดตัวคาแรคเตอร์ชื�อดังทางออนไลน์ คือ "หมาจ๋า" ซึ�งเป�นของคนไทย และที�ผา่นมาได้ทํา
สินค้ารว่มกับพันธมิตรแบรนด์ชั�นนํา เชน่การรว่มจัดงาน Event ใหญแ่หง่ป�ที�ห้างสรรพสินค้า สยามพารา
กอน ในธีม Rilakkuma World Happiness Town ซึ�งถือเป�นครั�งแรกในเอเชียตะวันออกเฉียงใต้ และได้รับ
ความสนใจอยา่งคึกคัก

TACC จับมือ CPALL จรดปากกาเซน็สัญญา สง่เครื�องดื�มขาย
รา้น 7-Eleven ยาว 3 ป�

“TACC”โชว์ Q3/62 กําไรพุง่ 88% เครื�องดื�ม"ชานมบุก"ผล
ตอบรบัด-ีเป�ดตัว"หมาจ๋า"
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